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Erfolgsfaktor Software
Microsoft Dynamics ist die Produktlinie der Unter­

nehmenssoftware (ERP) von Microsoft. Schaffen 

Sie mit Microsoft Dynamics und der vollständig 

integrierten Branchenlösung amProject für Inge­

nieurdienstleister und Architekturbüros ein produk­

tives Arbeitsumfeld, steigern Sie die Effizienz Ihrer 

Mitarbeiter und sichern Sie langfristig den Erfolg 

Ihres Unternehmens.

	� Vollständig integrierte und modular aufgebaute 

Gesamtlösung

	� Bereits im Standard werden branchenspezifische 

Geschäftsprozesse abgebildet.

	�Z ukunftssichere Lösung durch garantierte 

Weiterentwicklung

	�E infache und intuitive Bedienung auf bekannter 

Microsoft-Oberfläche

Abbildung: amProject – Die integrierte Branchenlösung auf Basis Microsoft Dynamics NAV

Integrierte Branchenlösung auf Basis von 
MICROSOFT DYNAMICS NAV
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Microsoft Dynamics NAV integriert ist und als 

zentrales Planungs- und Controlling-Instrument zur 

Abwicklung kompletter Projekte dient.

Aus der Praxis für die Praxis
amProject wurde praxisnah in Projekten mit Inge­

nieurdienstleistern und Architekturbüros aus dem 

Mittelstand realisiert und laufend weiterentwickelt. 

Durch den modularen Aufbau wird in vielen Unter­

nehmen die Anwendung erfolgreich eingesetzt.

Die Highlights der Lösung

	�Z entrales Projektcockpit für die projektorientierte 

Auftragsabwicklung

	� Ressourcenmanagement

	�T erminmanagement

	�K ostencontrolling

	�K alkulation (vor-, mitlaufend, nach-)

	�D okumentenmanagement/digitale Projektakte

	�I ntegrierte Honorarverwaltung

	�H onorarberechnung nach HOAI

	� Optimierte Projektzeiterfassung auf Leistungs

phasen- oder Aufgabenebene

	�I ntegration des CRM-Moduls im Bereich Akquise 

und Angebotswesen

	�T ransparenter Überblick über die Auslastung von 

Mitarbeiter, Teams und Geschäftsbereichen

	�D urchgehende Integration in das Rechnungs-

wesen und in die Kostenrechnung

	�F lexible Ermittlung und Verwendung von 

Stundenverrechnungssätzen

	�I ntegrierte Honorarbudget- und Forecastplanung

	�A ngebots- und Auftragsarchiv als Wissenspool aus 

früheren Projekten

	� Transparenz der Ist-Kosten bis auf Belegebene

	�M icrosoft-Project-Schnittstelle

Abbildung: amProject unterstützt durchgängig alle Kernprozesse in der 
Wertschöpfungskette von Ingenieurdienstleister und Architekturbüros

Transparente Projekte, aktuelle Zahlen
Die schnelle Verfügbarkeit aktueller Daten und ein 

Überblick über alle laufenden Projektphasen – das 

sind die Anforderungen, die das Tagesgeschäft eines 

Ingenieurdienstleister oder Architekturbüros prägen. 

Zu steuern sind dabei nicht nur Projekte und ver­

fügbare Ressourcen, für ein fundiertes Controlling 

müssen sie auch mit der Finanzbuchhaltung und der 

Kostenrechnung verknüpft werden. Derartig kom­

plexe Aufgaben kann nur eine integrierte Software 

lösen. amball business-software hat ein Projekt­

modul entwickelt, das komplett in das ERP-System 

EinsatzplanungAuftrag & Projekt-
planungAkquise Angebotsphase

Leistungserbringung 
& Zeiterfassung

amProject für INGENIEURdienstleister  
UND ARCHITEKTURBÜROS
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AngebotsphaseAkquise Auftrag & Projektplanung Einsatzplanung

Leistungserbringung & Zeiterfassung

Akquise

Vertrieb
In der Akquise werden Anfragen, die Teilnahme an 

Ausschreibungen oder an Bewerbungen als Verkaufs­

chancen erfasst und bewertet. Mit dem Instrument 

der Verkaufschancensteuerung kann der Vertriebs­

prozess für Bestands- und Neukunden von der 

Leadqualifizierung über die Machbarkeitsprüfung 

und Angebotserstellung bis hin zur Vertragsunter­

zeichnung frei in Stufen strukturiert werden. In der 

Kontakthistorie können alle Aktivitäten, E-Mails und 

Dokumente zum Kontakt und der Verkaufschance 

erfasst werden. Kontakte und offene Aufgaben wer­

den mit dem persönlichen Outlook synchronisiert.

Bei Bedarf können die entstandenen Akquisekosten 

einem Akquisitionsprojekt in amProject zugeordnet 

werden.

Nutzen
Schneller und übersichtlicher Zugriff auf alle kontakt­

relevanten Informationen:

	� Gezielte und effektive Bearbeitung des Kunden

potenzials durch flexible Kontaktsegmentierung 

nach beliebigen Merkmalen

	�K ontakthistorie gewährleistet eine lückenlose 

Dokumentation aller relevanten Aktivitäten.

	�A ufgaben und Wiedervorlagen verringern das 

Risiko, geplante Maßnahmen in Verkaufsprojekten 

zu übersehen.

	�M obiler Zugriff auf Kontakte, Aufgaben und 

Termine über Outlook (offline/online)

	� Mehr Sicherheit und Transparenz durch perioden­

genaue Bewertung der Vertriebspipeline nach 

Verkäufern, Kundengruppen, Produktgruppen und 

Auftragswahrscheinlichkeit

	� Die gezielte Erfassung von Akquisitionskosten 

ermöglicht eine Nachkalkulation von Projekten 

unter Berücksichtigung aller entstandener Auf­

wendungen.

Abbildung: Rollencenter Vertriebsleitung

Akquise

Highlights
	�Z entrale Kontaktverwaltung

	� Kontaktklassifizierung

	�K ontakthistorie (Telefonate, Termine, E-Mails 

und Dokumente)

	� Verkaufschancensteuerung

	�A ufgaben- und Terminverwaltung

	�S ynchronisation von Kontakten, Aufgaben und 

Terminen mit Microsoft Outlook

	�K ampagnenverwaltung

	�A kquisitionsprojekte
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Leistungserbringung & Zeiterfassung

Angebotsphase

Integrierte Honorarverwaltung
Die integrierte Honorarverwaltung ermöglicht 

die Erfassung und Verwaltung der angefragten 

Leistungen im Angebot. Die Berechnung der 

Teilleistungshonorare erfolgt gemäß den verschie­

denen Leistungsbereichen der HOAI. Selbstver­

ständlich können auch pauschal vereinbarte Hono­

rare erfasst und verwaltet werden. Eine detaillierte 

Fortschreibung der anrechenbaren Herstellkosten, 

die Verwendung von Zu- und Abschlägen sowie die 

Berechnung von Nebenkosten runden die Honorar­

verwaltung ab.

Angebotskalkulation und -verwaltung
Die Angebotsstruktur kann im zentralen Projekt­

strukturplan mit Hilfe von Vorlagen oder 

merkmalsorientiert (frei definierbar) aus dem 

Wissenspool des Angebots- bzw. Auftragsar­

chivs erarbeitet werden.

Vorkalkulation
Die erfassten bzw. berechneten Honorare 

werden als verfügbares Honorarbudget in der 

Angebotsstruktur zur Erarbeitung einer ersten 

Vorkalkulation ausgewiesen. Die Stunden­

budgets für die Arbeitspakete können manuell 

erfasst oder auf Basis eines hinterlegten Stunden­

verrechnuungssatzes vorgeschlagen werden.

Abbildung: Angebot Kostensicht 

Nutzen
	�E infache und schnelle Erstellung von Angeboten

	�Q ualitätssteigerung der Angebotskalkulation durch 

Bereitstellung des Wissenspools von archivierten 

Angeboten und Aufträgen

	� Unterstützung der Projektfinanzierung durch Dar­

stellung der Projektliquidität

	�S icherstellung der Angebotsverfolgung durch Auf­

gabenmanagement und Wiedervorlagefunktion

	� Besserer Überblick und hohe Transparenz des 

aktuellen Angebotsvolumens

	� Die verschiedenen Sichten auf den zentralen 

Projektstrukturplan ermöglichen selbst in großen 

und umfangreichen Projekten eine übersichtliche 

Darstellung der relevanten Informationen.

Abbildung: Teilleistungshonorare

Angebotsphase

Highlights
	�I ntegrierter und nahtloser Übergang von der 

Verkaufschance zur Angebotskalkulation

	�I ntegrierte Honorarverwaltung

	�H onorarberechnung nach HOAI

	�F lexible Erfassung, Verwaltung und 

Strukturierung des Leistungsumfangs

	� Verfügbarkeitsprüfung von Ressourcen

	� Genehmigungsprozess zur Prüfung und 

Freigabe von Angeboten

	� Projektliquidität

	�E infache Erstellung und Verwaltung von 

Revisionsangeboten

	�A uswertung/Forecast der Angebote

	� Projekthistorie inklusive Dokumentenablage

	�A ufgabenmanagement und Wiedervorlage
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Leistungserbringung & Zeiterfassung

Auftrag & Projektplanung

Auftragseingang
Wird die Ausschreibung bzw. die Bewerbung gewon­

nen, kann die Verkaufschance als „Gewonnen“ 

abgeschlossen und das Projekt an den federführen­

den Geschäftsbereich übergeben werden. Die Ange­

botsstruktur wird dabei automatisch in den Auftrag 

übernommen. Die kaufmännische Auftragsabwick­

lung erfasst den im Vertrag vereinbarten Leistungs­

umfang, die Zahlungskonditionen und verknüpft alle 

relevanten Vertragsdokumente mit diesem Auftrag.

Abbildung:	Teilleistungshonorare

Auftragsstruktur
Der Projektverantwortliche verfeinert die Auftrags­

struktur und definiert Projektphasen und Arbeits

pakete. Änderungen am Leistungsumfang bzw. 

am zu erwartendem Honorar werden in der Auf­

tragsstruktur sofort als verändertes Honorarbudget 

sichtbar. Die bereits in der Angebotsphase berech­

neten Stundenbudgets werden überarbeitet oder 

können vom System erneut vorgeschlagen werden. 

Leistungen, die durch freie Mitarbeiter oder durch 

Subunternehmer erbracht werden sollen, werden in 

die Auftragsstruktur eingearbeitet.

Auftragseingang

Highlights
	�D etaillierte, hierarchisch auf mehreren Ebenen 

gegliederte Darstellung der Projektstruktur

	� Verschiedene Ansichten des Projektstruktur­

plans zur aufgabengerechten Darstellung 

umfassender Projektinformationen

	�A utomatische Stundenbudgetberechnung

	� Planung der Eigen- und Fremdleistung

	� Planung der Rechnungslegung
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Leistungserbringung & Zeiterfassung

Auftrag & Projektplanung

Planung der Eigenleistung
Um einen Leistungsforecast pro Team, pro 

Geschäftsbereich oder für das gesamte Unterneh­

men erstellen zu können, besteht die Möglichkeit, 

die beauftragten Leistungen in einem Projekt auf die 

geplante Projektlaufzeit zu verteilen.

Planung der Rechnungslegung
In umfangreicheren Projekten kann parallel zur 

Planung der Eigenleistung die Rechnungslegung 

(Honorarforecast) geplant werden. Hierbei kann 

zwischen Anzahlungs-, Teil- und Schlussrechnungen 

unterschieden werden.

Abbildung:	Teilleistungshonorare

Nutzen
	� Die verschiedenen Sichten auf den zentralen 

Projektstrukturplan ermöglichen selbst in großen 

und umfangreichen Projekten eine übersichtliche 

Darstellung der relevanten Informationen.

	�D ie Bereitstellung der Vorkalkulation aus der 

Angebotsphase gewährleistet eine verlässliche 

Planung und mitlaufende Kalkulation.

	� Nur ausgewählte Projektmitarbeiter erhalten 

Zugriffsrechte auf das Projekt.

	�D ie Berechnung von Stundenbudgets ermöglicht 

eine sichere und schnelle Startkalkulation.

	�D ie Planung der Eigenleistung ermöglicht dem 

Controlling Auswertungen über die Auslastung von 

Teams und Geschäftsbereichen.

	�D ie Planung der Rechnungslegung ermöglicht eine 

zuverlässige Liquiditätsprognose.

Auftragseingang
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Leistungserbringung & Zeiterfassung

Einsatzplanung

Termin- und Ressourcenplanung
Der Projektverantwortliche hinterlegt in der Auf­

tragsstruktur eine Terminablaufplanung. Dazu kann 

die Auftragsstruktur nach MS-Project exportiert, 

dort bearbeitet und die Änderungen wieder impor­

tiert werden. Alternativ können Termine auch direkt 

im Projektstrukturplan eingegeben werden.

Der Projektverantwortliche hat dabei direkten 

Zugriff auf die aktuelle Auslastungssituation der 

benötigten Ressourcen.

Beschaffung von Fremdleistungen
Die Lösung unterstützt sowohl zentrale als auch 

dezentrale Beschaffungsprozesse. Sämtliche Leis­

tungsbedarfe (freie Mitarbeiter, Subunternehmer) 

können aus dem Projektstrukturplan entweder dem 

zentralen Einkauf als elektronische Bedarfsanforde­

rung gemeldet oder direkt angefragt bzw. bestellt 

werden.

Nutzen
	� Die grafische Darstellung der Auslastungsplanung 

von Mitarbeitern und Gruppen liefert verlässliche 

Informationen zur Entscheidung Eigen- versus 

Fremdleistung.

	� Berücksichtigung von Obligo und Wert im Haus 

der beauftragten Fremdleistungen ermöglicht eine 

durchgängige mitlaufende Projektkalkulation.

Abbildung: Auftrag Terminsicht

Abbildung: Microsoft Project-Plan

Einsatzplanung

Highlights
	� Bidirektionale Microsoft-Project-Schnittstelle 

zur Termin- und Ressourcenplanung

	� Grafische Darstellung der Mitarbeiterauslas-

tung und -verfügbarkeiten

	� Verfügbarkeitsprüfung von Ressourcen

	�E lektronische Bedarfsmeldungen für Fremd-

leistungen

	� Genehmigungsprozess für Bestellungen und 

Eingangsrechnungen
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Leistungserbringung & ZeiterfassungLeistungserbringung & Zeiterfassung

Die Projektmitarbeiter – Ingenieure, Architekten, 

Zeichner, Bauleiter etc. – werden über die zugeteil­

ten Arbeitspakete vom Projektverantwortlichen oder 

automatisch durch das System informiert.

Projektzeiterfassung
Die geleisteten Arbeitszeiten werden im Projekt dem 

Arbeitspaket zugeordnet und mit dem geplanten 

Stundenbudget gegengerechnet.

Eine Erfassung im System oder über eine Offline-

Lösung via Excel oder Infopath-Formular werden 

dabei unterstützt. Dem Zeitenbucher werden nur 

die Aufträge und Arbeitspakete angezeigt, die für 

ihn freigegeben sind. Die Stundenrückmeldungen 

werden sofort mit ihrer Buchung im System im 

Projektcontrolling sichtbar. Eine Stornofunktion für 

Stundenbuchungen erleichtert die Korrektur von 

Fehlbuchungen.

Das System unterstützt einen Genehmigungspro­

zess für erfasste Projektzeiten. Pro Stundenbucher 

kann eingestellt werden, ob seine erfassten Pro­

jektzeiten durch den Projektleiter geprüft werden 

müssen.

Reisekostenerfassung
Reisekosten, die im Rahmen der Leistungserbrin­

gung entstehen, werden von den Mitarbeitern im 

System erfasst und ggf. dem Projekt zugeordnet.

WEB-Portal
Die Arbeitszeiten sowie die Reisekosten können 

optional auch über ein Webportal erfasst werden.

Leistungsstanderfassung
In den wenigsten Fällen lässt sich allein anhand 

der gebuchten Projektzeiten die Leistung bewerten 

(Arbeit versus Leistung). Aus diesem Grund besteht 

die Möglichkeit, die Leistung separat zu bewerten. 

Auf Wunsch können die erfassten Leistungsfort­

schritte als Rechnungsbeträge in die Projektfaktura 

als Vorschlag übernommen werden.

Nutzen
	�E infache Erfassung der Zeiten und Reisekosten

	� Der parametrisierbare Genehmigungsprozess für 

erfasste Projektzeiten reduziert die Anzahl von 

Korrekturbuchungen.

	�D ie verschiedenen Erfassungsmedien ermöglichen 

für jeden Mitarbeiter eine zeitnahe Rückmeldung 

der Arbeitszeiten.

	�K ostensicherheit durch transparentes Projekt­

kostencontrolling

LEISTUNGSERBRINGUNG & ZEITERFASSUNG

Highlights
	� Nur ausgewählte Projektmitarbeiter erhalten 

Zugriff.

	�I ntegrierte Projekt- und Reisekostenerfassung

	� Parametrisierbarer Genehmigungsprozess für 

erfasste Projektzeiten

	� Optionales Web-Portal zur Erfassung von 

Arbeitszeiten und Reisekosten

	�S tets aktuelle Kostendarstellung über alle 

Ebenen
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Liquidität
Insbesondere bei der Finanzierung von großen 

Projekten und Aufträgen spielt die Projektliquidi­

tätsplanung eine bedeutende Rolle. Mit der Termin- 

und Einsatzplanung durch den Projektleiter werden 

alle im Projekt geplanten Leistungen sowie die 

Zahlungseingänge periodengerecht automatisiert 

zugeordnet. Daraus lässt sich die Projektliquidität 

ableiten. Diese Informationen können nach Excel 

exportiert und grafisch dargestellt werden.

Faktura
Ein Projektauftrag kann sowohl nach Zahlplan als 

auch nach Aufwand abgerechnet werden. Die steu­

erlichen und buchungstechnischen Besonderheiten 

bei Anzahlungen führt das System automatisch 

durch.

Bewertung
Projekte können sowohl nach HGB und/oder IFRS 

bewertet werden.

Nutzen
	� Liquiditätsplanung liefert schnell und übersichtlich 

alle Informationen zur Projektfinanzierung.

	�S icherstellung von termingerechter Projektfaktura

	�H oher Automatisierungsgrad bei Bewertung und 

Fakturierung entlastet die Buchhaltung.

Abbildung: Projekt-Cashflow in Microsoft Excel

KAUFMÄNNISCHE PROJEKT-/ 
AUFTRAGSBEARBEITUNG

Highlights
	� Projektfaktura mit Zahlplan oder nach 

Aufwand

	� Anzahlungen, Teilrechnungen, Schluss

rechnungen

	� Projektliquiditätsplanung

	�U nternehmensliquiditätsplanung

	� Parallelbewertung nach HGB und IFRS

	� Bürgschaftsverwaltung
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Transparenz in allen Projektphasen
Mit den verschiedenen Ansichten des Projektstruk­

turplans – Kostensicht, Logistiksicht, Terminsicht 

etc. – erhält der Projektverantwortliche ein Control­

ling-Cockpit, um das Projekt während des gesamten 

Lebenszyklus aus Kosten-, Logistik-, Termin- und 

Ressourcenaspekten zu überwachen und zu steuern. 

Der Projektverantwortliche kann sich automatisiert 

vom System über projektrelevante Ereignisse im 

System oder per E-Mail benachrichtigen lassen. Die 

Steuerung kann individuell definiert werden.

Kosten
Die Kostensicht liefert auf Positionsebene stets alle 

aktuellen Informationen über das Honorarbudget, 

den Leistungsstand und Ist-Kosten. Zur mitlaufen-

den Kalkulation werden diese Zahlen in flexiblen 

Kalkulationsschemata verdichtet, ausgewertet und 

den vorkalkulierten oder prognostizierten Werten 

gegenübergestellt.

Termine und Ressourcen
In der Terminsicht werden Soll- und Ist-Termine 

gegenübergestellt. Die Terminverschiebung eines 

Vorgangs aktualisiert dabei automatisch die davon 

betroffene Mitarbeitereinsatz- und Auslastungs­

planung, die geplanten Zahlungstermine und die 

Projektliquidität.

Risikomanagement
Projektrisiken werden strukturiert am Projekt oder 

am Auftrag verwaltet und bewertet. Maßnahmen 

zur Vermeidung oder zur Minderung werden geplant 

und überwacht.

Projektakte
Alle projektrelevanten Dokumente werden in der 

digitalen Projektakte abgelegt und können von 

allen Projektbeteiligten eingesehen und bearbeitet 

werden. Ebenso werden dort der gesamte Schrift­

verkehr (Briefe, Faxe, E-Mails) und Telefonnotizen 

verwaltet.

Nutzen
	� Sicherheit durch ein Höchstmaß an Transparenz

	�D urch automatisierte Benachrichtigungen werden 

termin- bzw. budgetkritische Ereignisse in Echtzeit 

dem Projektverantwortlichen bzw. dem Vertreter 

gemeldet.

	� Frühzeitiges Erkennen von Terminverschiebungen 

im Einkauf oder in der Fertigung ermöglicht ein 

aktives Einleiten von Maßnahmen und damit 

höhere Termintreue und Kundenzufriedenheit.

	� Frühzeitiges Erkennen von Budgetüberschrei­

tungen ermöglicht ein zeitnahes Gegensteuern, 

um den Projektertrag zu sichern.

Dokumente

Ressourcen

Termine

Logistik

Honorare

COCKPIT FÜR  
PROJEKTCONTROLLING

Highlights
	� Projektmanagement in Echtzeit

	� Ad-hoc Reporting inkl. grafischer Darstellung

	�A utomatisierte Benachrichtigung für alle 

projektrelevanten Ereignisse

	�A ufgabengerechte Darstellung der 

Projektinformationen durch die verschiedenen 

Sichten

	�A ktuelle Übersicht über den 

Bearbeitungsfortschritt

	� Kostentransparenz bis auf Belegebene

	�F lexibel einrichtbare Kalkulationsschemata

	� Risikomanagement

	�D igitale Projektakte
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Projektcontrolling durch das Management
Mit Projektmappen können Projekte zusammen 

gefasst werden (z. B. alle laufenden Projekte, Pro­

jekte eines Kunden oder einer Kundengruppe, Pro­

jekte eines Projektverantwortlichen, Projekte einer 

bestimmten Auftragsart oder einer ausgewählten 

Produktgruppe). Die Projektmappe liefert pro Pro­

jekt alle wichtigen Schlüsselinformationen auf einen 

Blick. Zusammenfassende Auswertungen sind mit 

Hilfe der Projektkalkulationsschemata möglich. Wer­

den zu einem Projekt detailliertere Informationen 

benötigt, sind diese nur einen Mausklick entfernt.

Kostenrechnung
Alle projektrelevanten Buchungen (inkl. der intern 

geleisteten Projektstunden) werden automatisch in 

die Kostenrechnung übernommen.

Reporting und Analyse
Berichte und Auswertungen können außerhalb von 

Microsoft Dynamics NAV in Excel (Jet Reports) oder 

mit Hilfe der Analyse- und Berichtswerkzeuge des 

Microsoft SQL-Servers erstellt werden.

Nutzen
	� Abteilungsübergreifende Transparenz

	� Einfaches und flexibles Berichtswesen als Basis für 

die Unternehmenssteuerung

	�E ntscheidungsrelevante Informationen auf Knopf­

druck ermöglichen schnelle und sichere Entschei­

dungen.

	�A us Daten werden Informationen.

Abbildung:Jet Reports Projektliste

MANAGEMENT-INFORMATIONSSYSTEM

Highlights
	� Projektübergreifende Auswertung mit Projekt­

mappen

	� amProject Cube, Ad-hoc Datenanalyse

	� Jet Reports

	�K ostenstellenrechnung

	�K ostenträgerrechnung

	� Profitcenterrechnung

	�I nterne Leistungsverrechnung
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Ihren Mitarbeitern vertraut Basis sicherer Entscheidungen

Leicht zu integrieren Erfolgreichstes ERP-Produkt im 
Mittelstand

Microsoft Dynamics funktioniert wie andere 

Microsoft-Software, die Ihnen und Ihren 

Mitarbeitern bereits vertraut ist.

Microsoft Dynamics ermöglicht es Ihnen, schnell 

und flexibel auf geänderte geschäftliche Anforde­

rungen zu reagieren.

Microsoft Dynamics basiert auf denselben 

Technologien wie Ihre derzeitigen Microsoft-

Systeme.

Microsoft Dynamics bedeutet Investitionssicherheit 

durch

	� mehr als 73.000 Kunden weltweit,

	� mehr als 13.500 Kunden in Deutschland sowie

	�I nstallationen in mehr als 150 Ländern und lang­

fristig ausgerichtete Weiterentwicklung sowie

	�S upportgarantien.

Microsoft Dynamics NAV  
			Für    eine solide Basis
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Umfassende Kenntnisse Ihrer 
Anforderungen
Ingenieurdienstleister und Architekturbüros  

unterstützt amProject bei allen erfolgsrelevanten 

Aspekten: gezielte Projektkontrolle, korrekte 

Projektbewertung, flexible Projektabrechnung und 

genaue Budgeteinhaltung. Die Branchenlösung 

bietet somit Transparenz in allen Projektabwick­

lungsphasen – von der Angebotserstellung über die 

Überwachung des Projektfortschritts bis zur Endab-

rechnung und Nachkalkulation.

amProject für Ingenieurdienstleister und Architek­

turbüros ist die Lösung aus der Praxis und basiert 

auf den Erfahrungen einer Vielzahl von Kunden, die 

bereits damit arbeiten und täglich davon profitieren.

amProject

	� sorgt für produktiven Ressourceneinsatz und 

verlässliche Projektplanung – und erhöht so die 

Kundenzufriedenheit.

	� schafft Wettbewerbsvorteile durch wirtschaftliche 

Prozesse, marktorientierte Organisationsstruktu­

ren und produktive Zusammenarbeit; das senkt 

die Kosten und steigert die Flexibilität.

	� stellt sicher, dass Informationen in der notwen­

digen Transparenz vorliegen – für bessere Ent­

scheidungen mit reduziertem administrativen 

Aufwand.

REFERENZKUNDEN
	� enco.tec

L-7795 Roost/Bissen

www.encotec.lu

	�MA RCON Ingenieurgesellschaft mbH 

D-22085 Hamburg 

www.marcon-ing.de

	� RKW Rhode Kellermann Wawrowsky 

D-40474 Düsseldorf 

www.rkw-as.de

	� Werner Sobek Stuttgart GmbH & Co. KG 

D-70597 Stuttgart 

www.wernersobek.com

	�WSP CBP Services GmbH

D-80807 München

www.wspcbp.de

	�Z WP Ingenieur-AG

D-50668 Köln

www.zwp.de

amball business-software 
Kompetenz bei IngenieurDienstleistern  
und Architekturbüros
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fundierte Branchenkenntnisse und betriebswirtschaft­

liche Erfahrungen und bilden sich laufend weiter.

Als Gold Certified Partner der Microsoft sind wir bei 

amball dem hohen Qualitäts-Standard verpflich­

tet. Wir durchlaufen und 

bestehen jährlich erfolg­

reich das Microsoft Zerti­

fizierungsprogramm, das 

auch die Fachkompetenz 

der Partner-Mitarbeiter 

prüft. Zu den angebote­

nen Business-Lösungen 

gehören unter anderem 

Microsoft D ynamics NAV 

und M icrosoft D ynamics 

CRM sowie verschiedene 

Branchenlösungen. Abge­

rundet wird das Lösungs­

angebot durch Produkte 

im Bereich Enterprise 

Content Management und Business Intelligence.

Geben Sie Ihr Projekt vertrauensvoll in erfahrene 

Hände. amball business-software ist einer der füh­

renden Partner für M icrosoft D ynamics-Lösungen.

Um ein modernes Informationssystem optimal nutzen 

zu können, bedarf es einer qualifizierten Dienstleis­

tung: Es geht um fundierte Beratung, kompetente 

Umsetzung und dauerhaften Service. amball business-

software ist im Dienstleis­

tungs- und Servicesektor 

bekannt für Kompetenz 

bei der ganzheitlichen 

Einführung integrierter 

Systeme und versteht 

sich als Komplettanbieter 

für Software, Technolo­

gie und Dienstleistungen. 

Gefordert sind organisa­

torische und betriebswirt­

schaftliche Beratungen.

Seit über 30 Jahren 

gelingt es amball, ERP-

Projekte in hoher Qua­

lität und innerhalb der gesetzten Zeit- und Budget

rahmen einzuführen. So ist eine Projektmethodik 

entstanden, die auf langjährige Erfahrungen baut 

und so eine optimale Voraussetzung für erfolgreiche 

Projektrealisierung ist. Alle amball-Mitarbeiter haben 

Weitere Informationen finden Sie unter 

www.amball.de

amball business-software 
Ihr Partner seit über 30 Jahren
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